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A escolha racional e suas convergéncias socioldgicas nas

ciéncias econdomicas e politicas
Luiz Christiano?

Introducao

O presente artigo busca estabelecer as conexdes tedricas entre parte da
histéria do pensamento econdmico e sua influéncia na teoria do comportamento
politico. A analise aqui posta parte do conceito de acdo econ6mica em Weber e vai
até os passos que culminaram com a Nova Sociologia Econémica. Como pano de
fundo, aparecem as mudancas na teoria da escolha racional utilizada por
estudiosos do comportamento politico e as convergéncias a modelos analiticos que
levem em conta fatores ndo apenas econdmicos (mas sociais, psicolégicos,
institucionais, historicos, etc.).

As pdaginas a seguir iniciam pela exposicao das linhas gerais da escola
econdmica (ou da escolha racional) no pensamento politico. Depois, sdo
identificadas algumas das mudancas no pensamento econémico ao longo do dltimo
século. Por fim, é feita a analise entre as similitudes nos caminhos da ciéncia
econOmica e da ciéncia politica, com a entronizacao da incerteza, da contingéncia2

e de fatores psicolégicos, histéricos e sociais a teoria da escolha racional.

A escolha racional e a ciéncia politica

No campo da Ciéncia Politica, trés sdo as principais escolas de analise do
comportamento politico, segundo Figueiredo (1991), Castro (1992, 1994), Singer
(2002) e Carreirdo (2002): sociolégica, psicologica e econdmica (ou da escolha
racional). Em boa parte da literatura, é presente ainda a aproximagdo das duas

primeiras correntes, formando a linha psicossociolégica.

1 Mestrando em Sociologia Politica, PPGSP/UFSC. E-mail: luizchristiano@hotmail.com

2 Quando faco referéncia a contingéncia e a incerteza, neste trabalho, refiro-me as consequéncias
impremeditadas da a¢do; ou, como os individuos podem agir de forma diferente da que agiram,
descaracterizando a previsibilidade completa das a¢des (Giddens, 2003).
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Em uma trajetoria histdrica, pode-se entender que os primeiros estudos,
nos anos 1960, foram dominados pelas correntes socioldgica e psicologica: “A
primeira explicava o resultado de pleitos eleitorais em termos de alinhamentos de
classe social, blocos religiosos, razdes étnicas e de género” (Baquero, 1997, p. 123).
O problema é que mudancas de curto prazo nao eram contempladas sob esse meio
de analise.

A escola sociolégica do comportamento eleitoral se baseia no holismo
metodoldgico e na influéncia historica, “portanto, ndo sao individuos e sim
coletivos sociais que imprimem dindmica a politica” (idem p. 43). Destarte, a
participacdo politica seria fruto das interacdes sociais em determinado contexto.

Ja a escola psicoldgica é oriunda dos estudos liderados por Angus Campbell,
na Universidade de Michigan, nos Estados Unidos, no fim dos anos 1950.
Utilizando-se de surveys, os tedricos desta corrente buscavam explicacdes com
base no sistema de personalidade parsoniano (socializacdo politica) para
encontrar as tendéncias do comportamento politico. Figueiredo resume o
enunciado basico dessa corrente: “individuos semelhantes do ponto de vista social
e de atitudes tendem a ter comportamentos politicos semelhantes, a votarem na
mesma direcdo, independentemente de contextos historicos” (Figueiredo, 1991, p.
21). O proprio Cambpell é o responsavel pela integracdo das duas primeiras
correntes, fundando a corrente sociopsicolégica ou psicossociolégica (Baquero,
1997, p. 124).

Em linhas gerais, para a escola da escolha racional, o eleitor se valeria de
economia de informagcdo para decidir o voto. Desta forma, agiria
retrospectivamente, analisando estratagemas politicos anteriores. Anthony Dows,
considerado o fundador da escola econdmica (Singer, 2002, p. 24), constata que o
eleitor se comporta como um consumidor: age racionalmente, buscando aumentar
beneficios e diminuir custos. Assim, dado o custo em se buscar informacdo, o
votante delega a outrem o processo decisorio ou se vale de informacao subsidiada
- advinda desde o contato face a face até a transmissao feita por governos, partidos

e grupos de interesse (Carreirdo, 2002, p. 51-50):

Conhecimento da performance passada seria mais
barato de adquirir do que todas as informagdes
necessarias para avaliar as propostas futuras dos
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candidatos. Além disso, em virtude de ter sido
experimentada, a performance passada é um tipo de
informag¢do mais confiavel do que promessas para o
futuro. (Idem, p. 54)

Downs considera que o fator ideologia pode ser simplificador do universo
politico, facilitando a tomada de decisdao. Para o autor, o eleitor (consumidor)
trabalharia com a avaliacdao de desempenho apenas como segunda categoria, caso
julgasse semelhantes as plataformas de propostas dos concorrentes. Para Downs,
sdo irrelevantes caracteristicas psicolégicas. “Como uma abstracdo retirada da
personalidade humana completa, [0 homem, dadas as incertezas da vida] encara
cada situacao com um olho nos ganhos a serem obtidos, o outro nos custos e um
forte desejo de seguir para onde a racionalidade o oriente” (Downs, 1957, p. 90).

O homem racional, segundo Downs, baseia-se em uma logica determinada a
partir do seguinte modelo:

1. Organiza as alternativas de decisdo em ordem de preferéncia;

2. 0 seu ordenamento preferencial é transitivo;

3. Sempre pode decidir por uma das alternativas;

4. Entre as alternativas definidas, escolhe a que prefere mais;

5. Em condi¢bes semelhantes, toma sempre a mesma decisdo (Figueiredo, 1991, p.

97).

Agir racionalmente, portanto, requer o minimo de previsibilidade. No caso
do comportamento politico, os partidos servem como facilitadores das decisdes,
uma vez que o eleitor pode nortear sua preferéncia a partir das bandeiras
defendidas pelas legendas. Assim, neste pensamento, econdémico-liberais
tenderiam a ter apoio de empresarios e trabalhistas tendem a ser apoiados por
classes mais baixas, ainda que haja exceg¢des. Para Downs, partidos sdo yardsticks -
ou seja, referenciais: “Muitos [eleitores] usam tal referencial por longo tempo:
frequentemente sdo observadas relacdes estaveis entre grupos sociais, classes,
etnias e outras identidades sociais e resultados eleitorais” (p. 98).

Baseando-se na estabilidade, Downs justifica a contingéncia ao apostar que,

em caso de mudanca no perfil das legendas, o eleitorado se instabiliza na
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identificacdo partidaria. “Se os partidos jogarem o jogo da ambiguidade, se
multiplicarem em busca de diferenciaces ou, ainda, expandirem suas bases, isso

gera imprevisibilidade e, consequentemente, o eleitorado se volatiliza” (p. 100).

Pensamento politico e pensamento econémico

A teoria downsiana e a teoria do consumo encontram bases semelhantes
quando se trata de estabilidade e previsibilidade: “(...) Se o eleitor duvida que a
pratica politica pds-elei¢cdes seja fiel ao compromisso das urnas, isso fara decrescer
o valor da eficiéncia do voto” (ibidem, p. 107). Figueiredo atesta que tal modelo de
comportamento presente na ciéncia politica pela teoria downsiana tem origem na
teoria do consumidor3, “para a qual a decisdo é limitada apenas pela oferta e pelo
orcamento individual” (p. 108).

Visto como aponta Downs, o pensamento racional parece limitador. Do
ponto de vista politico, é salutar a lembranca de Castro de que o modelo
dowsoniano amparado na escolha racional é inconsistente, uma vez que delimita a
ideologia como facilitadora da decisdo do voto, sem uma resposta mais consistente
ao significado de ideologia. Isso porque a sofisticacdo politica do eleitor é
considerada baixa* e, “nessas condic¢des, fica dificil afirmar que as preferéncias
partidarias se baseiam sempre na comparacgdo que os eleitores fazem entre suas
proprias opinides politicas e as propostas dos partidos politicos” (Castro, 1992, p.
9).

Assim como os teéricos da escolha racional receberam criticas pelo modelo
que ignoraria outras influéncias ndo ideolégicas ou ndo maximizadoras de ganho
na decisao do voto, a corrente psicossociolégica utilizada na compreensdo do
comportamento politico também lida com restri¢des. A linha psicossociolégica esta

mais ligada a integracdo entre a base ideoldogica e as imagens em torno dos

3 Livia Barbosa e Colin Campbell apontam que apenas as ciéncias sociais tém dificuldade para
definir o que é o consumo. Para economistas e profissionais do marketing, significa um processo
individual, quantificavel e ligado a nogdo de consumo final. Para ambientalistas, é o uso ligado ao
esgotamento dos recursos naturais. Porém, recentemente, economistas tém se interessado pelo
carater simbélico e valorativo do consumo, situado no status social e na experiéncia e no acesso ao
uso (Barbosa e Campbell, 2006).

4Menos de 15% em “paises desenvolvidos”, segundo Philipe Converse (Figueiredo, 1991, p. 24).
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politicos e partidos, além dos temas propostos ou em pauta durante o pleito.

Conforme Castro,

Da-se énfase a importancia das opinides e atitudes
relativas aos partidos e aos candidatos, como a
satisfacio maior ou menor com o desempenho do
governo e com a atuacao passada dos candidatos, as
opinides sobre uma série de politicas concretas
propostas pelos partidos ou candidatos - os issues -,
as expectativas com relagdo a quem mais tem chance
de ganhar, as motivagdes, o interesse, o
envolvimento politico, os graus de informacdo dos
eleitores, etc. (Idem, p. 16)

Porém, assim como hé criticas ao modelo da escolha racional em razido da
baixa racionalidade do eleitor, a escola psicossociolégica também é criticada pelo
mesmo motivo. Ou seja, se o eleitor ndo vota ideologicamente como define o
modelo econémico, como poderia ser suficientemente informado a respeito dos
issues politicos, conforme aponta o modelo psicossociolégico? Sendo assim, qual o
modelo ideal? Campbel sugere um caminho investigativo ao apontar para a
convergéncia entre as correntes da escolha racional e psicossociologica (Idem, p.

17).

Caminhos de convergéncia racional e psicossocioloégica no comportamento
politico

Ao ndo considerar relevantes as contingéncias e as incertezas das decisdes,
a teoria downsiana pode ser contestada por uma questao logica: seguindo modelos
pré-estabelecidos de comportamento, como se diferem o comportamento racional
e um comportamento tradicional, uma vez que a decisdo é sempre amparada em
experiéncias anteriores?

Os tedricos racionalistas apontam como resposta a no¢do de racionalidade
adaptativa. Figueiredo atesta que sdo duas as noc¢des. Na primeira, baseada em
March e Suppes, o comportamento racional é fronteirico ao tradicional. Nessa
noc¢ao, os individuos optam com a suposicdo de que, pela experiéncia, possuem

informagdo completa para a decisao.
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Na segunda, o individuo é satisfacionista - adapta suas preferéncias as
condig¢des politicas: “um desejo racional é aquele que é ajustado otimamente ao
conjunto dos realizaveis” (Elster, 1986, 15).

A relativizacgdo feita por Elster incorpora a contingéncia e a instabilidade ao
pensamento economico. Elster encontra falhas na teoria da escolha racional,
quando as opg¢des de decisdo sao igualmente 6timas. Primeiro, sendo normativa,
ela ndo indica o que é racional decidir. Segundo, sendo explicativa, ela ndo garante

a previsibilidade do comportamento (Figueiredo, 1991, p. 195).

A escolha racional e o pensamento econémico

Da mesma forma que a teoria econdmica do comportamento politico se
altera, o pensamento econdémico sofre mudancas a partir dos anos 1980, com uma
maior busca pela interdisciplinaridade. Apesar de ambas as areas apontarem para
uma abordagem interdisciplinar no Brasil, a investigacdo do comportamento
politico e a investigacdo do comportamento econOmico parecem ter seguido
caminhos inversos em linha temporal, que levaram a um fim semelhante.
Conforme Baquero, nos estudos do comportamento politico, as linhas psico e
socioldgicas sdao mais fortes entre os anos 1950 e 1970. No pensamento
econdmico, para Steiner, a incorporacdo de fatores sociais foi inserida a partir da
perspectiva da Nova Sociologia Econdmica.

Antes, o pensamento econOmico neoclassico, mesmo diante das
contingéncias e incertezas, valia-se de modelos tedricos simplificadores,
amparados pelo equilibrio e pela estabilidade. Conforme Bourdieu, “a ciéncia que
se chama economia repousa sob uma abstracdo originaria, que consiste em
dissociar uma categoria particular de praticas, ou uma dimensao particular de toda
pratica, da ordem social na qual toda pratica humana esta imersa” (in Abramovay,
2004, p. 40).

A ciéncia econdmica nasce no século XVIII, com a emergéncia do mercado
de trocas. Segundo Abramovay, trés sdo os principais tedricos do pensamento
econdmico neoclassico, que predispunham a no¢do de economia como esfera
auténoma: Adam Smith, John Stuart Mill e Léon Walras. Stuart Mill atesta que o

homo oeconomicus tem predisposicdo utilitarista e egoista, revelada na
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pressuposicdo de que “o homem é um ser que é determinado, pela necessidade de
sua natureza, a preferir uma maior por¢ao de riqueza ao invés de uma menor, em
todos os casos” (Stuart Mill, 1984, p. 305). Smith, outro expoente, relaciona os
beneficios do individualismo - a medida que o individuo busca seus interesses,
contribui para a realizacdo do interesse geral dos demais individuos.

Walras é o autor da teoria do equilibrio geral, formada pela curva da
demanda e da oferta em diversos mercados, influenciando na defini¢ao do preco.
Pela teoria, em sintese, uma oscilagio de preco em determinado mercado
influenciaria mudangas na oferta e na demanda nos demais mercados a ele

associados;

(..) desta alteracdo no comportamento, seguem-se
novas alteracdes dos precos até o momento em que,
simultaneamente, em todos os mercados, um novo
equilibrio é encontrado, ou seja, a precos correntes,
nenhuma transagdo é mutuamente vantajosa para os
dois agentes. (Steiner, 2006, p. 38)

E bem provavel que os tedricos neoclassicos reconhecessem as influéncias
ndo-econdmicas sob a acdo econdmica, mas as ignoravam, a fim de manter
estabelecido um modelo racional e, destaca-se, previsivel. Em consonancia com
esse raciocinio, Keynes afirma que “outros motivos além do desejo de riqueza
operam em varias ocasides, determinando as atividades econémicas do homem.
Eles devem, entretanto, ser negligenciados [..] uma vez que sua influéncia é
irregular, incerta e caprichosa” (apud Abramovay, 2004, p. 41).

O enunciado supracitado estd baseado em um carater estavel da vida
econdmica, justamente para garantir sua previsibilidade. Ndao por acaso, o
pensamento politico atrelado a escolha racional também encontra na
previsibilidade sua defesa ao método simplificado de andlise do comportamento
politico.

Weber ja destacava o carater hipotético da agdo econOmica, fruto de
cogitacoes. Para Weber, a teoria sociologica da economia se ocupa com o tipo de
acao que “recebe seu sentido mais especifico do resultado das cogitacdes (apenas
teoricamente isolaveis) dos agentes econdmicos” (Weber, 1991, p. 40). Ou seja, a

abstracdo é uma caracteristica iminente da acdo econdémica.
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Assim como a agdao econdmica relativa a fins forjada por Weber, cujo motivo
€ buscar o resultado mais eficiente (Sell, 2002, p. 111; Swedberg, 2005, p. 53;
Weber; p. 40-38), Steiner cita que a acdo racional em seu cardter mais simples
tange um comportamento instrumental, “norteado pelo resultado esperado da
acao” (Steiner, 2006, p. 33).

Para Steiner, a teoria da escolha racional tem mudangas significativas a
partir de Lionel Robbins, que aponta a falta de tempo para a tomada de decisdo
como fator potencial de aplicagdo da teoria econOmica, a partir do custo-
oportunidade da acao (idem, p. 34). Ou seja, diante de uma situagdo em que precisa
decidir rapidamente, o individuo age objetiva e racionalmente. Se a maior parte
dos individuos, da mesma forma, tem pouco tempo para agir, fa-lo-do0 da mesma
forma.

Ainda assim, Steiner atesta que a teoria econdmica é importante para

aplicagdo em modelos simples:

Que o resultado obtido mantenha uma relacdo
delicada e controversa com a explicacdo dos
comportamentos empiricos oferecida por outras
abordagens é uma coisa, que ndo autoriza que se
rejeite ou trate com indiferenca a teoria econdmica,
desde que ela ndo cometa o erro de tomar seus
modelos pela realidade. (Idem, p. 34)

Ao contrario de Steiner, por ser hipotética e limitada, Monsma aponta que
“a escolha racional tende a ofuscar as diferencas entre escolhas racionais (uso do
raciocinio para decidir entre alternativas) e a acdo racional (acdo eficaz, que leva a
resultados desejados)” (Monsma, 2000). Ou seja, agbes nao necessariamente
racionais - Monsma elenca espontaneas, impulsivas, emocionais, habituais ou
tradicionais — podem ter consequéncia desejada e acabam parecendo racionais, se
levarmos em conta o resultado. Entre as limitacdes que coloca, Monsma lembra
que o conceito de habitus de Bourdieu possibilita a improvisacdo de praticas
eficazes “em uma infinidade de situagdes especificas e o ajustamento constante do
comportamento na interagao com os outros, sem escolhas deliberadas, que muitas

vezes s6 complicariam a realizacdo de resultados apreciados” (Monsma, 2000).
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Caminhos de convergéncia racional e psicossociolégica no comportamento
econdémico

A Sociologia Econdémica aparece no século XIX como resposta aos
pressupostos e a metodologia da economia neocldssica. Swedberg entende que
Sociologia Economica é “a aplicagdo de ideias, conceitos e métodos socioldgicos aos
fendmenos econdémicos - mercados, empresas, lojas, sindicatos, e assim por
diante” (Swedberg, 2005, p. 7). Com base em Weber, Swedberg aponta que a
Sociologia  Econdomica  abrange fendmenos econdmicos, fendmenos
economicamente condicionados (influentes a sociedade) e fendmenos
economicamente relevantes (influenciados pela sociedade).

Os estudos de Karl Polanyi, um dos pioneiros da Sociologia Econdmica,
apontam para a inser¢do social do mercado. Polanyi pesquisa a histéria do
pensamento econdmico para diagnosticar uma confusdo entre a circulagdo de bens
e a troca mercantil (economic fallacy), que aparece no cerne dos modelos

neoclassicos. No resumo de Steiner,

A circulagdo de bens que satisfazem as necessidades
pressupde uma estrutura institucional, qualquer que
seja a sociedade considerada. No caso da
reciprocidade e da redistribuicdo, a atividade
econdmica, na medida em que se possa isola-la, esta
inserida (embedded) nas relagdes sociais, isto é, estas
ultimas compdem um conjunto de instituicbes que
permitem o funcionamento do aspecto econdmico
das relagdes sociais.

Em contrapartida, quando a troca mercantil toma a
forma de um sistema auto-regulador de mercados, o
historiador conclui pela emergéncia de uma grande
transformagcdo [grifo no original] marcada pelo
deslocamento das relagdes econémicas das relagdes
sociais. Um indicio de tal desarranjo é dado pelo
status de mercadoria que é atribuido ao individuo, a
moeda e a terra: a existéncia dos mercados do
trabalho, da moeda e da terra e a existéncia de
remuneracdes aferentes (salario, juro, renda)
mostram que as relagdes sociais (ligadas ao
individuo), politicas (a moeda) e ecoldgicas (a terra)
sdo englobadas pelo sistema de mercados como
mercadorias ficticias e passam a ser, dai em diante,
tratadas segundo os canones do mundo mercantil.
(Steiner, 2006, p. 40)

Assim, o que Polanyi visa a frisar é que os pensadores neoclassicos criaram

uma légica mercantil sob os individuos. Isto é, busca demonstrar que a economia
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esta enraizada (embebeness) na tradigdo e na religido dos grupos sociais, ao menos
nas economias pré-capitalistas. Em seguida, na sociedade capitalista, a esfera
econdmica se “desenraiza” da tradicdo e da religiao.

Diante da elaboracgdo tedrica, Granovetter critica Polanyi por vincular sua
abordagem a uma visdo histérica, referindo-se a sociedades primitivas. Para
Granovetter, relacdes de amizade e familiares influenciam nas a¢des econémicas
também na sociedade contemporanea (Steiner, 2006, p. 41) e o grau de
enraizamento das sociedades pré-mercantis é menor do que o defendido por
Polanyi.

O que Granovetter defende é uma fusao das ideias de Polanyi a analise de
redes e ao conceito de enraizamento. Destarte, a atividade econdmica nio esta
apenas assentada em relagdes sociais, mas também em redes. Para Swedberg, uma
das vantagens das abordagens utilizando a ideia de redes esta em explorar
diversos tipos de interagdes econémicas que ndo podem ser caracterizadas nem
como costumes nem como algum tipo de organizacdo econdémica. Ou seja, em
campos nao estruturados.

Independentemente das divergéncias internas e da caréncia de um corpo
tedrico unificado (Swedberg, 2005, p. 17), com a Nova Sociologia Economdmica e
sua “virada cognitiva”, a economia passa a considerar outra légica: “Suas mais
importantes e recentes conquistas tedricas consistem em pensar a incerteza e,
portanto, embutir os modelos mentais partilhados pelos atores em seus aparatos
explicativos” (Abramovay, 2004, p. 43).

Swedberg segue a mesma linha ao enfatizar que as a¢des econémicas nao
acompanham caminhos concisos e diretos da maximizacdo. Para Swedberg, os
economistas ndo pecaram pela criacao do homo oeconomicus ou pela racionalidade
ndo adjacente ao comportamento econdmico, mas “falharam em apreender a

importancia da estrutura social na economia” (Swedberg, 2005, p. 17).

As convergéncias entre escolha racional e aspectos sociais, psicologicos e
historicos
Acredito que o modelo de escolha racional é abrangente tanto para estudos

em economia quanto para estudos em comportamento politico. Porém, desde que

10
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nao haja reducionismos. Ciente dessa possibilidade, Castro evidencia uma face
desse reducionismo ao atestar que “o problema surge por que a primeira versdo da
teoria da escolha racional definiu o comportamento racional somente como aquele
voltado para a maximizac¢do do interesse particular de carater egoista e material”
(Castro, 1994 p. 12).

Assim como Castro, entendo que a natureza do modelo da escolha racional
ndo é devidamente reconhecida ou é propositalmente confundida. Stuart Mill ja
adiantava que os proprios economistas ndo acreditavam na existéncia do homo
oeconomicus, esse hipotético ator que agia racionalmente (Steiner, 2006, p. 32).
Steiner lembra que, a teoria da escolha racional “torna-se bem menos simples
quando se leva em conta a interacdo entre varios individuos, ou quando se
consideram as escolhas em um cendrio incerto” (Idem, p. 33).

Dadas essas condi¢des, 0 modelo econdmico - no pensamento politico ou no
pensamento econdémico - necessita ser compreendido no que é: um modelo de
abstracgdo. Seu carater hipotético é o que possibilita o encontro ndo de uma lei
geral, mas de tendéncias e resultados isolados.

Steiner alerta para a validade do modelo, desde que respeitadas suas
limitacoes:

E preciso insistir no fato de que, nas ciéncias sociais,
a teoria tem como tarefa, precisamente, estudar os
fendmenos de interdependéncia, pois estes tultimos
escapam aos atores, invadidos tanto pela influéncia
direta dessa interdependéncia, quanto por
solicitacdes no ambito regulador, politico ou outro, o
que torna complicado estuda-los teoricamente e
dominéa-los na pratica.

()

Ao estudar as consequéncias légicas do
comportamento egoista e as interdependéncias
existentes no interior de um sistema de mercados, a
teoria econdmica produz conhecimentos uteis a
ciéncia social, porém eles nao sdo suficientes. Razdes
tedricas e empiricas sérias levam a esta reserva. (...)
A acdo empirica dos individuos nido tem grande coisa
a ver com comportamento (suposto) do homo
oeconomicus. (Steiner, 2006, p. 35-34)

No caso do pensamento politico, os estudos de comportamento costumam
trazer a ideia da escolha racional como um ponto de partida. Modelos mais

sofisticados - e cujas andlises sdo mais abrangentes - optam pela
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interdisciplinaridade. Um dos trabalhos de destaque nesta linha é o de Alberto
Carlos Almeida, que integra fatores sociais, racionais e psicolégicos para buscar a
resposta sobre a légica da decisdo do voto>. Para o autor, a légica da cabeca do
eleitor hierarquiza os seguintes seis elementos para a decisdo de voto:

1) A avaliagdo do governo;

2) A identidade dos candidatos;

3) O nivel de lembranca (recall) sobre os candidatos;

4) O curriculo dos candidatos e se eles utilizam-no para mostrar ao eleitor que
podem resolver o principal problema que aflige o eleitorado;

5) O potencial de crescimento dos candidatos, que combina a rejeicao de cada um
deles com seu respectivo nivel de conhecimento;

6) E o fato de nao ser possivel contar com os apoios politicos, ou seja, popularidade

e simpatia nao se transferem (Almeida, 2008, p. 19).

Nao obstante a qualidade da andlise que deu origem ao modelo, o que
Almeida busca é um regramento; um padrdao de comportamento eleitoral - que o
proprio autor confronta, em seguida, com casos isolados (e exce¢des ao modelo),
pleito a pleito. Para tanto, a limitagcdo do votante é evidente: “O eleitor médio tem
pouquissima informagdo sobre o que acontece na politica. E a informacao que ele
retém é sempre cheia de ruidos e muito truncada. O eleitor médio trabalha com
grandes emblemas, com grandes simbolos” (Almeida, 2008, p. 19-18).

Nesse sentido, o conceito de monitoracao reflexiva da acao®, de Anthony
Giddens, auxilia na construcdo de um raciocinio mais amplo: o de que todos os
seres humanos rotineiramente se mantém em contato com as bases do que fazem
como parte integrante do fazer - o que pressupoe que as praticas sao reformadas
constantemente a luz da informacao, alterando seu carater (idem).

Quadros parte também da integracdo das linhas tedricas para propor um

modelo mais abrangente:

(.) ao investigar o comportamento eleitoral, deve [o
pesquisador], por um lado, demonstrar sob quais

5 Ainda que a producdo do autor citada neste trabalho nio se forje em linguagem académica.
6 “O carater deliberado, ou intencional, do comportamento humano, considerado no interior do
fluxo de atividade do agente” (Giddens, 2003, p.443).
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condi¢des utiliza-se das perspectivas tedricas (como
as que denominei de sociolégica e psicossociolégica)
e, por outro lado, o pesquisador deve definir a
dimensdo mais especifica (recurso, mobilizacdo e
motivacdo instrumental) que pretende explicar
sobre a participagio politica. (Quadros, 2003, p. 154)

E valido ressaltar que pensadores como Elster ja consideravam a forma
integrativa como o melhor caminho para se evitar analises limitadas. Em relacdo a
controvérsia entre correntes micro-socioldgicas e da escolha racional, Castro
pondera que a discussdo indica “que ha necessidade de uma articulacao entre as
duas perspectivas. S6 assim, é possivel construir uma teoria dos fendmenos sociais
e politicos suficientemente rica, fecunda e sustentavel em confronto com a
realidade” (Castro, 1994, p. 20).

Conclui-se, desta forma que a avaliagdo do comportamento em ambos os
campos deve evitar um confronto tedrico e fomentar a construcdao de modelos mais
abrangentes. No caso do comportamento politico, o caminho mostrado por
Almeida é uma opc¢dao da conjuncao das linhas’. Ao apontar um grupo de
determinantes do comportamento politico, o autor avalia, em alguns exemplos de
eleicdo (em cidade ou Estado determinado), como o modelo que criou se aplica. Na
economia, alguns autores da Nova Sociologia Econdmica também tém feito seu
papel. Podem estes ser caminhos para estudos que busquem validagdo cientifica

sem perder o carater experimental e empirico da investigacdo, em proposta que

mescle abordagens quanti e qualitativas.

Referéncias Bibliograficas
ABRAMOVAY, Ricardo. Entre Deus e o diabo. Mercados e interacdo humana nas

ciéncias sociais. Tempo Social, 16(2), 2004, pp. 35-64.

ALMEIDA, Alberto. A cabega do eleitor: estratégia de campanha, pesquisa e vitéria

eleitoral. Rio de Janeiro: Record, 2008.

7 Assim como Carreirdo, que amplia o espectro da ideologia na decisdo do voto.

13



da UFSC v.7-n.1 /2 - janeiro-dezembro/2010 - ISSN: 1806-5023

BAERT, Patrick. Algumas limita¢des das explica¢des da escolha racional na Ciéncia
Politica e na Sociologia. Rev. Bras. Ci. Soc. [online]. 1997, vol.12, n.35 [cited 2009-
07-11]

BAQUERO, C. M. ]. (Org.). A Légica do Processo Eleitoral em Tempos Modernos -
Novas Perspectivas de Andlise. Porto Alegre/RS-Canoas: Editora da UFRGS, Centro
Educacional La Salle, 1997.

BARBOSA, Livia; CAMPBELL, Colin. “O estudo do consumo nas ciéncias sociais
contemporaneas”. In: (org.). Cultura, consumo e identidade. Rio de Janeiro:

Editora FGV, 2006,

BORBA, Julian. Cultura politica, ideologia e comportamento eleitoral: alguns
apontamentos teoéricos sobre o caso brasileiro. Opinido Ptblica, Mar 2005, vol.11,

no.1, p.147-168.

CARREIRAO, Y. A Decisdo de Voto nas Elei¢cdes Presidenciais Brasileiras. Rio de
Janeiro: Editora da FGV, 2002.

. Identificacdo ideolégica e voto para presidente. Opinido Publica

(Revista do Cesop/Unicamp), Vol. VIII, n. 1, 2002 (pp. 54-79);

CARREIRAO, Y. e KINZO, M. D. Partidos Politicos, Preferéncia Partidaria e Decisio
Eleitoral no Brasil (1989/2002). Dados, vol.47,n%.1, p.31-167, 2004.

CASTRO, Moé6nica M.M. Determinantes do comportamento eleitoral: a centralidade
da sofisticacao politica. Tese de Doutorado em Ciéncia Politica, IUPER], Rio de

Janeiro, 1994.

Sujeito e estrutura no comportamento eleitoral. Revista

Brasileira de Ciéncias Sociais, n. 20, Sao Paulo, Anpocs, 1992.

14



da UFSC v.7-n.1 /2 - janeiro-dezembro/2010 - ISSN: 1806-5023

DOWNS, Anthony. An economic theory of democracy. New York: Harper & Row
Publishers, 1957.

GIDDENS, Anthony. A Constituicdo da Sociedade. Traducdo Alvaro Cabral. 22 ed. -
Sado Paulo: Martins Fontes, 2003.

GRANOVETTER, Mark. Ac¢do econdmica e estrutura social: o problema da
incrustacdo. In: Peixoto, Jodo; Marques, Rafael (Eds). A Nova Sociologia Econémica.

Oeiras: Celta, 2003.

HUNTER, Wendy, e POWER, Timothy. Recompensando Lula: poder Executivo,
politica social e as eleicdes brasileiras de 2006. In: Melo, Carlos R. e Sdez, Manuel A.

A Democracia Brasileira: balango e perspectivas para o século 21. Belo Horizonte:

Ed. UFMG, 2007 (pp. 267-302).

LASSANCE, Antonio. Bases da Politica Brasileira: um estudo das reelei¢des

municipais. Dissertagdo de Mestrado, Universidade de Brasilia, UNB, 2007.
MONSMA, Karl. Repensando a escolha racional e a teoria da agéncia: fazendeiros de
gado e capatazes no século XIX. Rev. bras. Ci. Soc. [online]. 2000, vol.15, n.43 [citado

2009-07-12], pp. 83-114

PALMEIRA, Moacir. Voto: racionalidade ou significado? Revista Brasileira de

Ciéncias Sociais. 7 (20): 26-30 out/1992.

POLANY]I, Karl. A grande transformagdo. Rio de Janeiro: Campus, 2000,

QUADROS, Doacir Gongalves de. A decisdo do voto nas elei¢cbes presidenciais

brasileiras. Rev. Sociol. Polit. [online]. 2003, n.20 [cited 2009-05-20], pp. 153-156.

15



da UFSC v.7 -n.1 /2 -janeiro-dezembro/2010 - ISSN: 1806-5023

RENNO, Lucio. A estrutura das crengas de massa e seu impacto na decisdo de voto.
BIB (Revista Brasileira de Informacao Bibliografica em Ciéncias Sociais), n.51, Sao

Paulo, Anpocs, 2001 (pp. 85-102).

SILVEIRA, Flavio. Escolha intuitiva: nova modalidade de decisao do voto. Opinido

Ptblica (Revista do Cesop/Unicamp), Vol.Il, n.2, 1994 (pp.61-72).

SINGER, A. Esquerda e Direita no Eleitorado Brasileiro: A Identificacdo Ideoldgica
nas Disputas Presidenciais de 1989 e 1994. Sao Paulo: Edusp, 1999.

STEINER, Philippe. A sociologia econémica. Sao Paulo: Atlas, 2006.
STUART MILL, John. Da definicdo de economia politica e do método de investigacao
proprio a ela. In: Stuart Mill, Bentham. Colecdo Os pensadores. 3 ed. Sdo Paulo: Abril

Cultural, 1984.

SWEDBERG, Richard. Max Weber e a idéia de sociologia econdmica. Rio de Janeiro:

Ed. UFR], 2005.

WEBER, Max. Economia e Sociedade. Brasilia: UnB, 1991.

16



da UFSC v.7 -n.1 /2 -janeiro-dezembro/2010 - ISSN: 1806-5023

Resumo:

Este artigo se propde a apresentar, em sintese, as diferentes abordagens da teoria da escolha
racional no pensamento politico e no pensamento econémico ao longo dos tempos. Com base nesta
exposicdo, objetiva-se identificar os caminhos de convergéncia da mesma para um modelo mais

abrangente - envolvendo correntes psico e socioldgicas - para o estudo do comportamento politico.

Palavras Chave: escolha racional; pensamento econémico; comportamento politico; contingéncia;

Nova Sociologia Econémica

Abstract:

This article presents a brief discussion on the different ways to investigate the rational choice
theory by the political thought and by the economical thought developed on the last decades. Based
on this, the objective of this work is to identify the convergences of this theory to a malleable model

- involving psycho and sociological influence - to study the political behavior.

Keywords: rational choice; economical thought; political behavior; contingency; New Economic

Sociology
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